                                              ДИСТРИБУТОРСКИ ДОГОВОР
Днес, .................................. 20.. г. между страните ...............................................................,
наричана по-долу ВЪЗЛОЖИТЕЛ (ДОВЕРИТЕЛ) и .............................................................,
наричана по-долу ДИСТРИБУТОР се сключи настоящият договор за следното:

                                                I. ПРЕДМЕТ НА ДОГОВОРА
Чл.1. ВЪЗЛОЖИТЕЛЯТ дава ИЗКЛЮЧИТЕЛНО ПРАВО на продажба на следния
продукт(и) на производителя:
................................................................................................................
................................................................................................................
(описва се подробно вида стока, за която се дава изключителното право)
на територията на
................................................................................................................
................................................................................................................
(описва се точно района)

Чл.2. ВЪЗЛОЖИТЕЛЯТ ще продава ПРОДУКТА, а ДИСТРИБУТОРЪТ ще
закупува същия от него. (Могат да се уговорят различни варианти).

Чл.3. В рамките на определената ТЕРИТОРИЯ, ДИСТРИБУТОРЪТ няма пред-
ставителни права. Той ще бъде независим от ВЪЗЛОЖИТЕЛЯ търговец на закупената
стока и ще я продава от свое име и за своя сметка, без да обвързва ВЪЗЛОЖИТЕЛЯ 
с други задължения с тре ти лица. Цената на продукта, реализиран от ДИСТРИБУТОРА
не се ограничава (могат да се уговорят различни варианти).

                            II. ПРАВА И ЗАДЪЛЖЕНИЯ НА ДИСТРИБУТОРА
Чл.4. ДИСТРИБУТОРЪТ се задължава по време на действие на договора да извършва 
продажбите, следвайки принципите на основната търговска политика, водена от 
ВЪЗЛОЖИТЕЛЯ.

Чл.5. ДИСТРИБУТОРЪТ няма право да предприема експорт на стоката от установе-
ната територия чрез себе си или друга фирма. Той е длъжен да следва основната цел 
на ВЪЗЛОЖИТЕЛЯ – да предпази стоката, обект на договора, от експортиране от тази
територия от всяка друга трета страна.

Чл.6. Всички препоръки, критики и други сигнали на потребителите, получени от 
ДИСТРИБУТОРА следва да се предават незабавно на ВЪЗЛОЖИТЕЛЯ.

Чл.7. ДИСТРИБУТОРЪТ се задължава да положи усилия за разширяване на пазара на 
продукта в рамките на Територията чрез рекламиране, участие в изложения, панаири,
базари. Всички разходи във връзка с тази дейност се поемат от ДИСТРИБУТОРА. 
(Може да се уговори друго).

Чл.8. ДИСТРИБУТОРЪТ се задължава да дава периодично (може да се уговори всеки 
месец) необходимата информация относно извършените продажби на продукта в 
Територията, спецификите и промените на пазара, търсенето, дейностите на конкурен-
тите и ще помага в изграждането на цялостната маркетингова стратегия на 
ВЪЗЛОЖИТЕЛЯ.

Чл.9. Всяка година (ако договорът се сключи за повече от една година) ДИСТРИБУ-
ТОРЪТ е длъжен да представя на ВЪЗЛОЖИТЕЛЯ свои прогнози за пазарните проблеми 
на продукта на Територията за следващата година.

Ако е необходимо, след обсъждане с ВЪЗЛОЖ ИТЕЛЯ, страните могат да нанесат 
корекции в договора по отношение на бъдещата си съвместна работа.

Чл.10. ДИСТРИБУТОРЪТ се задължава да пази в тайна цялостната информация, която 
е получил от ВЪЗЛОЖИТЕЛЯ по време на съвместната им работа и която би 
навредила интересите му.

Чл.11. ДИСТРИБУТОРЪТ е длъжен в ........................................................ (определя се
моментът на плащането – това може да бъде получаването на стоката, или пък последващ
или предхождащ момент; определя се формата на плащане – своб оден превод, акредитив, 
като се уточняват условията и срока за усвояване на акредитива, вида на акредитива –
делим, прехвърляем и т. н. или друга форма на плащане.) (Тук могат да се определят 
принципно условията на плащането, тъй като обикновено се сключва рамков договор 
за дистрибуторство, а отделните покупко-продажби се извършват с допълнителни
договори за покупко-продажба, където се уточняват размера на плащането и други 
подробности, в зависимост от количеството стока, качество и т. н.)

                        III. ПРАВА И ЗАДЪЛЖЕНИЯ НА ВЪЗЛОЖИТЕЛЯ
Чл.12. ВЪЗЛОЖИТЕЛЯТ ще информира периодично ДИСТРИБУТОРА за цените и 
условията за продажба на ПРОДУКТА, както и относно начините за разплащане 
между страните по договора, ако те подлежат на промяна. 

Чл.13. ВЪЗЛОЖИТЕЛЯТ е длъжен да дава необходимата информация на ДИСТРИБУ-
ТОРА, свързана с реализирането на продукта на установената Територия.

Чл.14. ВЪЗЛОЖИТЕЛЯТ е длъжен да дава необходимите препоръки и търговски съвети,
свързани с реализирането на ПРОДУКТА.

Чл.15. ВЪЗЛОЖИТЕЛЯТ има право по всяко време да проверява вида и състоянието, 
в което ДИСТРИБУТОРЪТ продава продукта (ако страните уговорят определени условия 
за вида и състоянието на продукта – качество, опаковка, обозначения и др.).

Чл.16. ВЪЗЛОЖИТЕЛЯТ няма право да продава този продукт на тази територия сам 
или чрез друга фирма, освен чрез съдействието на ДИСТРИБУТОРА за срока по договора.

                                       IV. ДОПЪЛНИТЕЛНИ РАЗПОРЕДБИ
Чл.17. Продуктът ще бъде продаван от ДИСТРИБУТОРА само във вида, опаковката и с 
надписите, направени от ВЪЗЛОЖИТЕЛЯ (виж чл. 15 от настоящия договор).

Чл.18. Договорът не отстъпва никакви права на търговска марка и др. подобни на ДИСТРИБУТОРА. Те са изключителна собственост на ВЪЗЛОЖИТЕЛЯ.

Чл.19. ДИСТРИБУТОРЪТ има единствено изключителното право да продава продукта 
в съответствие с чл. 1 на настоящия договор. Всякакви други права (регистрация на 
търговска марка, ползуване на патента и др.) се отстъпват с допълнително писмено 
споразумение между страните, при спазване съответните законови разпоредби.

Чл.20. За нарушения, свързани с ползуването на търговската марка, патента, дизайна, 
авторско право и др. в областта на индустриалната собственост на ВЪЗЛОЖИТЕЛЯ, 
извършени на Територията от трети лица, ДИСТРИБУТОРЪТ е длъжен незабавно да 
информира ВЪЗЛОЖИТЕЛЯ.

Чл.21. Договорът може да бъде прекратен преди изтичане на срока с писмено предизвес-
тие на една от страните, отправено най-малко ............ месеца, при следните 
основания ......................

Чл.22. При груби нарушения на клаузите на договора и ако неизправната страна не прекрати нарушението в 30 дневен срок от писменото предупреждение на другата, то договора 
може да се прекрати от изправната страна веднага. (Уместно е да се уточнят наруше-
нията по-конкретно).

Чл.23. Всяка от страните има право да прекрати договора без предупреждение, когато 
другата страна изпадне в несъстоятелност или ликвидация.

Чл.24. (1) През периода на действие на договора и .......... години след прекратяването 
му ДИСТРИБУТОРЪТ няма право да предприема каквито и да било действия по устано-
вяване на конкуренция на продукта на ВЪЗЛОЖИТЕЛЯ по пряк или косвен начин. 
(Тук могат да се уточнят конкретни възможности/. /2/ ДИСТРИБУТОРЪТ може във всеки 
момент от периода на действие на договора и ...... години след това да поиска разрешение 
от ВЪЗЛОЖИТЕЛЯ за разработване и реализиране на подобен продукт.

Чл.25. Страните ще се стараят да разрешават възникналите спорове по приятелски начин, 
а ако е необходимо – от ...................................... Арбитражен съд при ..................................
................................

ВЪЗЛОЖИТЕЛ /ДОВЕРИТЕЛ/:                                                     ДИСТРИБУТОР:

ЗАБЕЛЕЖКИ:
Препоръчваме страните да уговорят съответни неустойки при нарушения, визирани 
в чл. 16, 17, 18, 20, 21, 22, 23 и 24 от настоящия договор.

